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Las conpes, __2 4+ ABR 2025

ecreto Alcaldicio Seccidén 1° N© 4647/P2024 de fecha 16 de diciembre de 2024, que pone
Gencia el Programa Emprendimiento 2025;

La necesidad de convocar a participar en la convocatoria “Emprende y Crece Las
Condes 2025", con cargo al Programa Emprendimiento 2025.
g Decreto Alcaldicio N93593/P2024, de fecha 06 de diciembre del 2024, que designa a la
Administradora Municipal.

3 e Y en uso de las atribuciones delegadas mediante Decreto Alcaidicio NC1125, de fecha 13
de marzo de 2014.

DECRETO

1) APRUEBASE las Bases de Postulacion a la Convocatoria “Emprende y Crece Las Condes
2025", Programa Emprendimiento 2025.

2) LLAMASE a postular proyectos a la Convocatoria “Emprende y Crece Las Condes
2025", cuyo propdsito es “Fomentar el desarrolio y fortalecimiento del ecosistema emprendedor
en Las Condes, apoyando a emprendedores en distintas etapas de crecimiento, desde la
generacion de ideas hasta la consolidacién de negocios formalizados”.

3) Dicha postulacién deberd regirse por lo sefialado en las Bases de Postulacién de la
Convocatoria “Emprende y Crece Las Condes 2025”, eventuales aclaraciones y demas
antecedentes.

4) Las Bases de Postulacién a la Convocatoria “Emprende y Crece Las Condes 2025",

estaran a disposicién a través de una plataforma en el sitio www.lascondes.cl/emprendecrece; a
.~ Contar del dia 28 de abril y hasta ei dia 13 de mayo de 2025, a las 16:00 horas.

Las consultas sobre esta convocatoria deberan formularse por escrito, mediante correo

ctrénico dirigido a emprendimiento@lascondes.¢! hasta el 09 de mayo de 2025 a las 16:00
ras.

La postulacién a la Convocatoria “"Emprende y Crece Las Condes 2025”, se efectuara
avés de una plataforma disponible en el sitio www.lascondes.cl/emprendecrece, entre el 28 de

il y el 13 de mayo del 2025, ambas fechas inclusive. Por lo tanto, el plazo para postular
nce impostergablemente ¢l 13 de mayo de 2025 a las 16:00 horas.

MEJSR PARA TODON

DIRECCIION

Durante la Fase 2 - Evaluacion de Admisibilidad, iniciada la postulacién, se iniciara
la revision del cumplimiento de los requisitos de admisibilidad establecidos en todas sus letras.

El no cumpiimiento de alguno de eHos seguin verificacién respectiva dard lugar a la eliminacién del

postulante del proceso, en cuyo caso el municipio le comunicara dicha situaciéon via correo
electrénico.

8) En la Fase 3- Evaluacién Técnica, Una vez definida la evaluacidn de admisibilidad, se
procedera a realizar la evaluacidn técnica que considera las respuestas del item Potencial del
Negocle y el video de presentacion.
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Un equipo de funcionarios y profesionales (internos y/o externos al municipio) con conocimiento

en emprendimiento, evaluardn a todos los proyectos admitidos en funcién de los criterios de
evaluacidén expuestos en las bases de postulacién {anexo 2 en “Tabla de Evaluacion”),

9) Se otorgard un premio de un maximo de $2.000.000 por cada idea seleccionada, con un

total a repartir de hasta $30.000.000, considerando ambos niveles. La Municipalidad se reserva
el derecho de no entregar el monto total a repartir.
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Secretaria Municipal
Direccién de Control

Departamento de Desarrollo Local. (1)
Oficina de Partes




UL
@ LAS CONDES
MUNICIPALIDAD

MUNICIPALIDAD DE LAS CONDES
DIRECCION DE DESARROLLO COMUNITARIO

DEPARTAMENTO DE DESARROLLO LOCAL
CCB/CGR/JD/M

Bases Convocatoria
Emprende y Crece Las Condes 2025

| Objetivo de la convocatoria

Fomentar el desarrolio y fortalecimiento del ecosistema emprendedor en Las Condes, apoyando
a emprendedores en distintas etapas de crecimiento, desde la generacién de ideas hasta la
consolidacién de negocios formalizados.

Mediante un aporte econdémico, buscamos impulsar a que més personas puedan concretar sus
proyectos, crecer con sus negocios y aportar al desarrollo de la comunidad.

En esta versién, los emprendedores postularan seqgtin su nivel de desarrollo:

Nivel N°1: Primeros pasos - Dirigido a proyectos en sus etapas iniciales, sin inicio de
actividades en el servicio de impuestos internos, realizando sus primeras ventas o que buscan
aumentar su stock de productos.

Destinado a invertir el aporte en maquinarfa para la produccién, compra de insumos, marketing,
capacitaciones y otros recursos clave para su desarrollo inicial.

Nivel N°2: Crecimiento e Innovacién - Dirigido a proyectos con inicio de actividades en el
servicio de impuestos internos, que buscan lanzar nuevos productos, acceder a nuevos mercados
o segmentos de clientes, optimizar su cadena de produccién ¢ fortalecer su modelo de negocios.
Destinado a invertir el aporte en marketing, herramientas digitales y otras mejoras estratégicas.

El aporte econdmico podra ser de hasta $2.000.000 por cada proyecto seleccionado, con un
monto total a repartir de $30.000.000, considerando ambos niveles. La Municipalidad se
reserva el derecho de no otorgar la totalidad de los fondos.

II. Quienes pueden participar
A. Requisitos generales
La postulacion debe cumplir con los siguientes requisitos:

Ser persona natural y haber cumplido 18 afios al momento de la postuiacion.
Contar con cédula de identidad vigente.
Poseer tarjeta de vecino residente vigente.
Acreditar domicilio particular en la comuna de Las Condes mediante una de las
siguientes alternativas:
» Certificado de residencia emitido por Junta de Vecinos, Notaria o Administracién
de edificio (con maximo 6 meses de antigiiedad).
s Comprobante de cuenta de algunos de los siguientes gastos basicos con no méas
de 3 meses de antigliedad al dia en que abren las bases de postulacién:
Gastos comunes residencia.
Electricidad.
Agua.
Gas natural (solo boletas de gas de cafieria).
Teléfono (fijo 0 maovil).
Internet.
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Para comprobar domicilio particular del o la postulante, no seran consideradas
cuentas de retail, cartola bancaria, pago de contribuciones, cobros de autopistas,
tarjeta vecina Las Condes, entre otras, que no estén mencionadas en el punto II,
letra A, punto 4. Tampoco se aceptaran cuentas a nombre de un tercero.

5. Estar inscrito en el Area de Emprendimiento de la Municipalidad con registro
actualizado desde mayo de 2024,
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B. Restricciones
No podran participar:

1. Miembros del equipo organizador.

2. Funcionarios municipales o de corporaciones municipales.

3. Personas con vinculos de parentesco (hasta tercer grado) o comerciales con los puntos
anteriores.

4. Ganadores de convocatorias anteriores (“Tu Idea la Hacemos Realidad”, “Reactivate” o
“Torneo de Emprendimiento e Innovacion”) que hayan recibido fondos de $500.000 o
mas.

El/la postulante serd considerado representante del proyecto y beneficiario para todos los
efectos formales de esta convocatoria.

El incumplimiento de alguna de estas condiciones sera causal de desestimacién de la
postulacion al aporte econdmico.

III. Cronograma de la convocatoria

Evento Fecha

Apertura de postulacion 28 de gorjl de 2022

Clerre de postulacién 13 de mayo de 2025 a las 16:00 horas

Publicacién de finalistas 10 de junio de 2025

Presentacién de finalistas entre el 11 al 17 de junio de 2025

Publicacién de ganadores 24 de junio de 2025

IV. Etapas de la convocatoria

La postulacién se efectuard a través de una plataforma disponible en el sitio

https://app.charly.io/spar/programs/emprendeycrece para lo cuai los/ las postulantes deberan:

FASE 1 - POSTULACION
A. Registrarse en la plataforma.
B. Completar el formularic de postulacién, con la siguiente informacion (el municipio se
reserva el derecho a modificar las preguntas gue se mencionan a continuacion):

Antecedentes personales

Nombre del representante del proyecto.
Rut del representante del proyecto.
Teléfono de contacto (Para ser notificado).
Correo de contacto (Para ser notificado).
Domicilio particular.

vihRWNE

Antecedentes del proyecto
1. Nombre del proyecto
2. Etapa del proyecto (nivel 1 o nivel 2).
3. FEstado de formalizacion (Iniciacion de actividades y si cuenta o no con patente
municipal)

Proyectos presentados en el nivel 1 accederan al siguiente formulario:
Evaluacion Técnica nivel 1

Diagnéstico
a. Describa brevemente su idea de negocio.
b. Describa la problemética identificada que cubrira su negocio dentro del mercado.
Debe estar respaldada por datos atingentes y fuentes,
c. Describa la solucién u oportunidad a la problematica identificada.
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Modelo de negocios

d. Describa de forma detallada los clientes a los que les vende o a los que apunta,
considerando las siguientes caracteristicas; intereses del comprador, variables
demograficas, geogréficas y socioeconémicas.

e. Describa su propuesta de valor: éQué beneficios ofrece su producto o servicio?
¢Qué lo hace Unico? éPorque sus actuales compradores lo prefieren a usted
sobre la competencia?

f. Identifique y describa los recursos claves (ej. equipo humano, tecnologia,
conocimientos especializados, maquinaria, insumos, etc) que necesitard para
implementar su idea de negocio.

g. Describa su modelo de ingresos, sefialando cuales prevé que seran los canales
mas rentables de su modelo de negocio y ¢como su idea de negocios obtiene
ingresos.

Viabilidad técnica

h. Describa detalladamente las actividades claves y procesos que ejecutard en su
proyecto en los préximos 6 meses considerando que usted obtiene el fondo.

i. Describa las funcicnes que usted cumple o cumplird en el emprendimiento. Si
tiene socios/as y/o trabajadores/as, describa también las funciones de sus
soclos/as y/o trabajadores/as, en caso de tener.

J. Describa de forma detaflada en qué utilizard el aporte econémico y cOmo esta
inversion le dara un impulso a su negocio {(ej. testeo ante potenciales clientes,
compra de equipamiento, desarroilo de prototipos o packaging, disefio y
produccion de material publicitario, etc.)

k. Adjunte al menos 3 cotizaciones en las que usara los fondos.

Video de Presentacién (Pitch)

El/la postulante deberd presentar un video-pitch de una duracién maxima de 90 segundos. El
cual debe ser subide a {a plataforma de YouTube en modo publico.
En este video se evaluara;

1. Presentacién del/la postulante y problematica detectada, respaldada por datos o
fuentes.

Idea de negocios y propuesta de vaior.

El impulso esperado que le dard Jos fondos de la convocatoria a su proyecto.
Evaluacion global de! Pitch

hall ol

Proyectos presentados en un nivel 2 accederan al siguiente formulario:
Evaluacion Técnica nivel 2

Diagndstico
a. Describa brevemente su idea de negocio.
b. Describa la problematica identificada que cubrira su negocio dentro del mercado.
Debe estar respaldada por datos atingentes y fuentes.
c. Describa la solucién u oportunidad a la problemaética identificada.
d. Describa como ha validado su modelo de negocios y qué resultados ha obtenido

hasta el momento. Puede apoyarse de cifras de venta, nimero de clientes,
calificaciones, tasa de recompra, etc.

Modelo de negocios

e. Identifique y describa cuél(es) es(son) su(s) segmento de clientes.

f. Describa su propuesta de valor: ¢Qué beneficios ofrece su producto o servicio?
iéQué lo hace dnico? ¢Porque sus actuales compradores lo prefieren a usted
sobre la competencia?

g. Identifique y describa los recursos claves (ej. equipo humano, tecnologia,
conocimientos especializados, maquinaria, insumos, etc) que posee actuaimente.

h. Identifique y describa sus socios y aliados clave (ej. proveedores, colaboradores,
auspiciadores).

i. Describa su modelo de ingresos, sefialando cuales son los canales mas rentables
de su modelo de negocio y cémo obtiene ingresos.

“
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Viabilidad técnica

j. Describa y explique los aspectos técnicos claves de su emprendimiento. iQué
tecnologias, herramientas o procesos utiliza actualmente en su operacidn diaria?

k. Describa detalladamente las actividades claves y procesos que ejecutara en su
proyecto en los proximos 6 meses considerando que usted obtiene el fondo.

I. Justifigue que usted y su equipo de trabajo son las personas idéneas para
realizar este emprendimiento (Conocimientos, habilidades, convenios o contratos
ya cerrados, etc).

m. Describa de forma detallada en qué utilizara el aporte econémico y como esta
inversién te dard un impulso a su negocio (ej. crecimiento esperado de las
ventas, de las lineas de producto, ahorro en costos, acceso a nuevos segmentos
de clientes, etc).

Potencial de impacto
n. Identifigue el impacto esperado (a nivel de comunidad sea social, economico y/o
ambiental).

Video de Presentacion (Pitch)

El/la postulante deberd presentar un video-pitch de una duracion maxima de 90 segundos. Ei
cual debe ser subida a la plataforma de YouTube en modo piblico.
En este video se evaluara:

5. Presentacién del/la postulante y problematica detectada, respaldada por datos o
fuentes.

Idea de negocios y propuesta de vaior.

El impulso esperado que le dara los fondos de la convocatoria a su proyecto.
Evaluacion global del Pitch

® N o

FASE 2 - EVALUACION DE ADMISIBILIDAD

A. No se considerardn como vialidas postulaciones que no hayan completado todos los
campos requeridos del formulario de postulacién y enviadas correctamente.

B. No se aceptaran postulaciones ni documentos a través de otro medio, ni fuera del plazo
establecido en el cronograma en las presentes bases.

C. No seran consideradas vilidas las postulaciones gue no cuenten con su video de
manera puablica y exclusivamente en la plataforma YouTube. Si este tuviera una
duracién superior al tiempo permitido, se evaluarédn Unicamente los primeros 90
segundos. Adicionalmente, no serdn consideradas validas aquellas postulaciones cuyos
videos no hayan sido registrados especificamente para esta convocatoria o se
encuentren en modo privado.

D. No se aceptara mas de una postulacion por persona (una persona postulada con dos o
mas emprendimientos distintos). En caso de que esto ocurra, se considerara valida la
dltima postulacién ingresada por el/la postulante, quedando inadmisible las otras
postulaciones ingresadas.

E. No se aceptarén dos o mds postulaciones de un mismo emprendimiento, a cargo de dos
0 mas personas naturales distintas, en este caso se dejara admisible solamente la Gltima
postulacién.

Posterior al cierre de la etapa de postulacién, se revisara el cumplimiento de los requisitos de
admisibilidad establecidos en:

e Punto II, en sus letras A vy B todcs sus puntos.
e PuntolV,Fase2ensusletras A, B, C,DyE.

El no cumplimiento de algune de ellos dara lugar a la eliminacién del o la postulante del proceso,
en cuyo caso el municipio le comunicaré dicha situacién via correo electrénico.

FASE 3 - EVALUACION TECNICA

Una vez definida la evaluacion de admisibilidad, se procedera a realizar la evaluacién técnica que
considera las respuestas del item Evaluacién técnica correspondiente y el video de presentacidn.
Los criterios de evaluacidn de dichos puntos se encuentran en anexo 1 en “Tabla de
Ponderacion”.
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Un equipo de funcionarios y profesionales (internos y/o externos al municipio) con conocimiento
en emprendimiento, evaluaran a todos los proyectos admitidos en funcién de los criterios
expuestos a continuacion:

A. Evaluaciéon técnica - 75%:

El/la postulante debera presentar el funcionamiento del negocio, expresando de forma clara su
modelo de negocios y que contiene todos los elementos necesarios para que el emprendimiento
sea

sostenible en ei tiempo.

B. Video de presentacién (Pitch)! - 25%

El/la postulante mediante el video deberd comunicar su proyecto logrando generar un “gancho”
con la audiencia. La presentacién debe ser clara, concisa e innovadora para mantener la atencidn
e interés del receptor, ademas de presentar su proyecto, fa diferenciacion ofrecida y el potencial
que tiene.

FASE 4 - PUBLICACION Y PRESENTACION DE FINALISTAS

Luego de la evaluacién técnica, se seleccianardn los proyectos que obtengan una puntuacién
sobre la media. Estos proyectos seran los que pasen a la siguiente fase,

En el caso de que 36 o0 mas proyectos alcancen una puntuacion superior al promedio, los 36 con
fa mejor puntuacién serdn los que avancen a la siguiente etapa del proceso.

La municipalidad se reserva el derecho de determinar la cantidad minima de proyectos que
pasan a la etapa de finalistas.

Serd requisito para todos aquellos candidatos/as que sean seleccionados como finalistas,
enviar su presentacién en formato PDF o PPT {PowerPoint), con al menos 24 horas de
anticipacion al dia de la presentacién de los finalistas. En caso de no cumplir con el envio dentro
del plazo, la Municipalidad se reserva el derecho de eliminar del proceso al finalista.

Entre el 09 y el 13 de junio de 2025 les correspondera presentar su proyecto ante un jurado de
profesionales con conocimiento en emprendimiento, quienes evaluardn en el momento y podran
dejar preguntas a cada expositor, en caso de ser necesario.

A. En las fechas indicadas en el cronograma de la convocatoria se publicaran Unicamente
los emprendimientos finalistas. Todos aquellos cuyas candidaturas hayan sido declaradas
validas o admisibles y no hayan sido seleccionados como finalistas, podran solicitar
retroalimentacion Unicamente sobre su propia postulacién y dentro de un plazo maximo
de 10 dias habiles, a contar desde la fecha de publicacién de los finalistas.

B. No sera en ningin caso obligacién de la Municipalidad de Las Condes ni de sus
direcciones o departamentos, publicar los puntajes obtenidos por los proyectos
postulantes, o de aquellas candidaturas que hayan sido declaradas como no vélidas o
inadmisibles por haber fallado en el cumplimiento de algun criterio estipulado en las
presentes bases. Solo se podra solicitar el puntaje del propio proyecto, y Gnicamente si
este fue declarado admisible, enviando un correo a emprendimiento@Ilascondes.c!.

il Algunos enlaces de referencia para hacer un buen video de presentacion (pitch):

Como hacer un buen Pitch: httgs:[[recursos.sercotec.cl[manual.{sgs(guia(index.html
Ejemplo de Elevator Pitch: https://www.youtube.com/watch?v=uv357YzY7-k

Consideraciones: El pitch es un discurso que debe ser fluido y coherente. Te recomendamos lo siguiente:
Practicarlo varlas veces y hacer lo de una forma didéctica; Preoclipate de que tu lenguaje corporal transmita
una actitud positiva; Aseglrate que haya suficiente luz, buena acUstica y evita incorporar miisica de fondo.
Si se incorpora esta Ultima, no debe interrumpir o intervenir el correcto relato presentado en el video,
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FASE 5 - GANADORES Y ACTIVIDADES NO FINANCIABLES

Los proyectos ganadores y los montos adjudicados seran pubficados en las redes sociales del
Municipio y del Departamento de Desarrollo Local, especificando el nombre de cada proyecto y el
monto obtenido.

Asimismo, los ganadores deberén enviar al municipio, dentro de los primeros 15 dias corridos
desde la publicacién, una propuesta detallada sobre la utilizacion de los fondos. Esta debera
presentarse en un formato Excel proporcionado por la municipalidad, con el fin de informar a ia
organizacion.

Actividades no financiables
Las actividades para financiar, con apoerte municipal, seran aquellas destinadas exclusivamente al
cumplimiento de los objetivos del proyecto, en consecuencia, las iniciativas gue se presenten no
podran utilizar los recursos obtenidos, en los siguientes gastos:
s Gastos previos a la entrega de 103 recursos.
e Deudas, recuperacion de capital, adquisicién de acciones, derechos de sociedades, bonos
v otros de similares caracteristicas.
Adquisicion de vehiculos e inmuebles.
Construccion de obras civiles,
Viajes asociados al negocio.
Pago de sueldos de los integrantes de! equipo.
Patentes asociadas al negocio y su giro.

V. Consultas

tas consultas sobre este fondo deberén formularse por escrito, mediante correo electronico
dirigido a emprendimiento@lascondes.cl , hasta el jueves 09 de mayo de 2025, a ias 16:00
horas.

VI. Consideraciones generales

Los beneficiados con aportes econémicos municipales deberdn adoptar todas las medidas
conducentes a facilitar las acciones de supervision por parte del municipio.

Las eventuales aclaraciones estardn a disposicion de todos los participantes hasta la fecha de
cierre  de la convocatoria a través de la plataforma de  postulacién
https://app.charly.io/spar/programs/emprendeycrece

Las Condes, 2025
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ANEXO N°1
TABLA DE EVALUACION

Nivel N°1: Primeros Pasos

Letra Potencial del negocio Evaluacidn Puntaje
Ei/la postulante describe claramente su idea de negocio, dejando en claro su giro vy actividades 7
qgue realiza.
El/la postulante describe su ldea de negocio, dejando en claro su giro, pero no quedan del todo 5
claro las actividades que efectia.
a Descrlba brevemente su idea de
negocio. . . :
9 El/la postulante describe su idea de negoclo de forma general, quedando dudas de qué 3
actividades ejecuta o quiere efectuar.
Elfla postulante describe su idea de negoclo de forma muy general, siendo las actividades poco 1
clares,
El/ia postulante Identifica claramente una problematica de mercado, la cual esta respaldada a 7
partir de datos atingentes y acompafiado por fuentes.
P El/la postulante identifica claramente una problematica de mercado, pero no esta respaldade por
Describa la problematica ] 7 : 5
Identificada que cubrira su negoclo datos ni fuentes o los datos no son atingentes al problema presentado.
b dentro del mercado. Debe estar
respaldada por datos atingentes L. .
P pfuentes_ g 4 Elfla postulante identifica una problematica que no estd acorde al proyecto planteado. 3
El/la postulante no identifica una problematica de mercado. 4]
Elfla postulante describe la solucian al problema identificado, siendo esta una solucion atingente. 7
El/la postulante destribe ia soiucidn al problema identificado, pero no resulta ser del todo 5
atingente.
Describa la solucién u oportunidad
¢ a la problemaética Identificada. . . .
El/la postulante describe una solucion de forma parcial y/o no esta del todo relacionada al a3
problema Identificado.
El/la postulante no presenta una solucién ni es atingente al problema identificado. 0
Elfla postulante identifica y describe correctamente el/los segmentos de clientes a los cuales 7
enfocar su producto/servicio.
cnﬁgﬁi:g?ﬁ: ;ﬁmisdf;gzd: alaols;)s El/la postulante identifica ¥ describe parcialmente segmentos de clientes, faltando caracteristicas 5
que apunta, considerando af claves de los mismos y/o le falta mencionar alglin segmento de clientes destacado.
d menos tres caracteristicas; como
los inFereses del cor['lprador. El/la postulante solo menciona a los clientes al cual enfoca su producto/servicio, sin describir las 3
variables demograficas, caracteristicas de los mismos o falta mencionar algin segmento de cliente destacade.
geograficas y sociceconomicas.
El/la postulante no menciona ni describe segmentos de clientes a los cuales enfoca su 0
producto/servicio.
Elfla postulante describe la propuesta de valor de su negocic, sefialando correctamente los 2
tieneficios que trae, que los hace (nico y porque debertan preferirlo por sobre [a competencla
Describa su propuesta de valor: Eifla postulante describe parciaimente algunos de los elementos esperados acerca de su 5
¢Qué beneficios ofrece su producto propuesta de valor.
e o servicio? éQué lo hace Unice?
LPorque sus actuales compradores .
lc?preﬁeren a usted sogre la El/la postulante identifica sclo algunos de les e!iementos esperadaos acerca de su propuesta de 3
competencia? vaior.
Elfia postulante no describe su propuesta de valor. 0
El/ta postulante identifica y describe claramente los recursos claves que necesitard para 7
Implementar su idea de negocios.
Identifique y describa 10s recursos Ei/la postulante identifica y describe parcialmente.algunos de los recursos claves que necesitaré 5
claves (ej. equipo humano, para Implementar su idea de negocios,
¢ tecnologia, conocimientos
especializados, maquinaria, Elfla postulante identiflca solamente algunos de los recursos claves, de forma errdnea o 3
insumos, etc.) que necesitara para inconsistente con lo gue necesitara para implementar su Idea de negecios.
Implementar su idea de negocio.
El/la postulante no !dentifica nl describe recursos claves que necesitard para implementar su
idea de negocios. 0
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Describa su modelo de ingresos,
sefialando cuales prevé que seran
los canales mas rentables de su
modelo de negocio y como su idea
de negocios obtiene ingresos.

El/la postulante describa claramente su modelo de ingresos, sefialando sus canales més
rentables y cdmo obtiene o obtendra ingresos.

El/la postulante describe de buena manera su modelo de ingresos, sefialando sus canales més
rentables y cdmo obtiene o obtendra ingresos, quedando algunos elementos sin considerar o sin
concluir.

El/la postulante describe de manera parcial y/o errénea su modelo de ingresos, canales mas
rentables y cémo obtiene o obtendra ingresos.

El/la postulante no es capaz de describir su modelo de ingresos, canales mas rentables ni como
obtiene o obtendra ingresos.

Describa detalladamente las
actividades claves y procesos que
ejecutara en su proyecto en los
proximos 6 meses considerando
que usted obtiene el fondo.

El/la postulante describe claramente las actividades claves y los procesos que ejecutard en los
proximos 6 meses considerando que usted obtiene el fondo.

Ei/la postulante describe de buena manera las actividades claves y los procesos gue ejecutara,

quedando dudas en el tiempo y el orden cronoldgico.

El/la postulante describe parcialmente las actividades claves y los procesos que ejecutara.

El/la postulante no describe actividades ni procesos que ejecutara.

Describa las funciones que usted
cumple o cumplira en el
emprendimiento. Si tiene socios/as
y/o trabajadores/as, describa
también las funciones de sus
socios/as y/o trabajadores/as, en
caso de tener.

Describe de forma clara su funcién y la de todos los integrantes del equipo si corresponde.

Describe la funcidén de todos los integrantes, dejando dudas.

Describe funciones de algunos integrantes, faltando informar las funciones de algunos
integrantes del equipo o ciertas funciones claves que no quedan asignadas a ningiin miembro.

No describe ninguna funcion.

¢En que utilizard los fondos?
Especifique de forma clara y
detallada el uso de los fondos.

Describe de manera detallada y clara como se utilizarén los fondos de forma coherente con las
necesidades presentadas en la postulacion.

El/la postulante describe parcialmente como va a utilizar los fondos, quedando algunos
elementos sin concluir.

Ei/la postulante describe a rasgos generales como va a utilizar los fondos, siendo no del todo
atingentes a la idea de negocios presentada o a las necesidades presentadas en la postulacion.

El/la postulante no especifica cdmo se van a utilizar los fondos.

Adjunte al menos 3 cotizaciones
en las que usara los fondos.

Adjunta 3 cotizaciones correctamente, relacionadas con la pregunta anterior

Adjunta 2 cotizaciones correctamente, relacionadas con la pregunta anterior

Adjunta 1 cotizacion correctamente, relacionada con la pregunta anterior

No adjunta ninguna cotizacién correctamente

Identifique los resultados
esperados (a nivel de comunidad
sea social, econémico y/o
ambiental).

El/la postulante describe claramente y se logra percibir los resultados esperados, ya sea a nivel
social, econémico y/o ambiental.

El/la postulante describe los resultados esperados de manera parcial y se logra percibir
parcialmente, ya sea a nivel social, econémico y/o social.

El/la postulante describe de forma deficiente los resultados esperados del proyecto a nive! social,
econémico y/o ambiental.

El/la postutante no describe los resultados esperados del proyecto a nivel social, econdmico y/o
ambiental.
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Nivel N°2: Crecimiento e Innovacion

Re Potencial del negocio Evaluacién Puntaje
Elfla postulante describe claramente su idea de negocio, dejando en claro su gire y actividades 7
que realiza.
Elfla postulante describe su idea de negocio, dejando en claro su giro, pero no quedan del todoe 5
claro Ias actividades que efectla.
a Describa brevemente su idea de
negoclo, F
9 El/la postulante describe su idea de negocio de forma general, quedando dudas de qué 3
actlvidades gjecuta o quiere efectuar.
Ei/la postulante describe su idea de negocio de forrma muy general, slendo las actividades poco 1
claras.
El/ta pastulante Identifica claramente una problematica de mercado, 1a cual esta respaldada a 7
partir de datos atingentes y acompafiado por fuentes.
Describa Ia problematica Eifla postula::lt; ltdent;ﬂfcae pf]r'c!:llrner(:'tet unz pro:lertr;aticatg: n?ercoa;:o, pero no etsts respaldado 5
identificada que cubrira su por datos ni fuentes o los datos no son atingentes al problema presentada.
b | negocio dentro del mercadeo. Debe
estar respaidada por datos identi 4t s
atingentes y fuentes. Eifla postulante identifica una problematica que no esta acorde al proyecto pianteado. 3
Elfla postulante no identifica una problematica de mercado. 0
El/la postulante describe la solucidn al problema identificado, siendo esta una solucion atingente. 7
El/la postulante describe la solucidn al problema Jdentificado, pero no resulta ser del tode 5
atingente.
Pescriba 1a solucidn u oportunidad
¢ a la problemdtica identificada, . .
Elfta postulante describe una solucidn de forma parcial y/o no esta del todo relacionada al 3
problema identificade.
El/la postulante no presenta una solucién ni es atingente al problema identificado. 0
El/la postulante describe y presenta informacidn valiosa y clara de como ha validado su modelo de 7
negocios, junto con clfras y/o evidencias de los resultados obtenidos hasta el momento.
Dﬁgggﬁ)c:énﬁegic\:ggiaggésu El/1a postulante describe y presenta informacién parclal de como ha validade su modelo de 5
resultados ha obtenido hasta el negocios, junto con algunas ¢ifras y/o evidencia de los resultados obtenidos haste el momento.
d momento. Puede apoyarse de
cifras de venta, nimero de El/la postulante no describe como ha validado su modelo de negocios, solo presentando algunas 3
cllentes, calificaciones, tasa de cifras y/o evidencia parcial de los resultados obtenidos hasta el momento.
recompra, etc.
E)/la postulante na describe como ha validado su modelo de negocios ni presenta cifras ni o
evidencias de resuitados obtenidos hasta ] momento.
Elfla postulante identifica y describe correctamente el/los segmentos de clientes a los cuales 2
enfocar su producto/serviclo,
El/la postulante identifica y describe correctamente segmentos de clientes, faltando caracteristicas 5
Identifique v describa cusl(es) claves de 1os mismos y/o le falta mencionar algin segmento de clientes destacado.
e es{son) su(s) segmento de
clientes. Elfla postulante solo menciona a los clientes al cual enfoca su producto/servicio, sin describir las 3
caracteristicas de los mismos o falta mencionar alglin segmento de cliente destacado.
El/la postulante no menclona ni describe segmentos de clientes a los cuales enfoca su o
producto/serviclo.
El/la postulante describe la propuesta de valor de su negocio, sefialando correctamente los 7
beneficios que trae, que los hace Unico y porgque deberian preferirio por sobre la competencia
Describa su propuesta de valer: Elfla postulante describe parcialmente algunos de los elementos esperades acerca de su 5
&Qué beneficios ofrece su propuesta de valor.
¢ | producto o servicio? &Qué lo hace
Unico? éPorgue sus actuales 3 i
compradores lo prefieren a usted Elfla postulante identifica solo algunos de los elementos esperados acerca de su propuesta de 3
sobre la competencia? valor.
Elfla postulante no describe su propuesta de valor. 0
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Identifigue y describa los recursos
claves (ej. equipo humano,
tecnologia, conocimientos
especializados, maguinaria,

insumos, etc) que necesitard para

implementar su idea de negocio.

El/ta postulante identifica y describe claramente los recursos claves que necesitard para
implementar su idea de negocios.

El/la postulante identifica y describe parcialmente algunos de los recursos claves que necesitara
para Implementar su idea de negocios.

El/la postulante identifica solamente algunos de los recursos claves, de forma errénea o
inconsistente con lo que necesitara para imptementar su idea de negocios.

El/la postulante no identifica ni describe recursos claves que necesitara para implementar su idea
de negocios.

Describa su modelo de ingresos,
sefialando cuales prevé que seran
los canales mas rentables de su
modelo de negocio y como su idea
de negocios obtiene Ingresas.

El/la postulante describa claramente su modelo de ingresos, sefialando sus canales mas rentables
y coémo obtiene ingresos.

El/la postulante describe de buena manera su modelo de ingresos, sefialando sus canales mas
rentables y como obtiene ingresos, quedando algunos elementos sin considerar o sin concluir.

El/la postulante describe de manera parcial y/o errénea su modelo de ingresos, canales mas
rentables y como obtiene ingresos.

El/la postulante no es capaz de describir su modelo de ingresos, canales mas rentables ni cémo
obtiene ingresos.

Describa y explique los aspectos
técnicos claves de su
emprendimiento. éQué
tecnologias, herramientas o
procesos utiliza actualmente en su
operacion diaria?

El/la postulante describe y explica qué tecnologias, herramientas y/o procesos utiliza actuaimente
en su operacién diaria, abarcando de gran manera los aspectos técnicos claves del
emprendimiento.

El/la postulante describe y explica qué tecnologias, herramientas y/o procesos utiliza actuaimente
en su operacioén diaria, abarcando parcialmente los aspectos técnicos del emprendimiento.

E!/la postulante describe parcialmente y/o de manera errénea tecnologias, herramientas y/o
procesos que utiliza, quedando dudas de los aspectos técnicos del emprendimiento.

El/la postulante no describe aspectos técnicos de su emprendimiento. No Incluye tecnologias,
herramientas ni procesos que utiliza en su operacion diaria.

Describa detalladamente las
actividades claves y procesos que
ejecutard en su proyecto en los
préximos 6 meses considerando
que usted obtiene el fondo.

El/la postulante describe claramente las actividades claves y los procesos que ejecutara en los
proximos 6 meses considerando que usted obtiene el fondo.

El/la postulante describe de buena manera las actividades claves y los procesos que ejecutard,

quedando dudas en el tiempo y el orden cronoldgico.

El/la postulante describe parcialmente las actividades claves y los procesos que ejecutara.

El/la postulante no describe actividades ni procesos que ejecutara.

Justifique que usted y su equipo
de trabajo son las personas
idéneas para realizar este
emprendimiento (Conocimientos,
habilidades, convenios o contratos
ya cerrados, etc).

El/la postulante justifica y describe claramente que junto a su equipo son las personas Idéneas
para realizar el proyecto de manera satisfactoria.

El/la postulante justifica y describe parcialmente que junto a su equipo son las personas idéneas
para realizar el proyecto.

El/ta postulante justifica de forma general que junto a su equipo pueden ser las personas Idéneas
para realizar el proyecto, siendo inconsistente o incompleta su justificacion.

El/la postulante no justifica que junto a su equipo sean las personas idoneas para realizar el
proyecto.

Describa de forma detallada en
qué utilizara el aporte econémico
y como esta inversion le dard un

impulso a su negocio (ej.
crecimiento esperado de las
ventas, de las lineas de producto,
ahorro en costos, acceso a nuevos
segmentos de clientes, etc).

El/la postulante describe de forma detallada en que utilizara el aporte econémico y como la
inversion le dara un impulso & su negocio.

€l/1a postulante describe de buena manera en que utilizara el aporte econémico y como la
inversion le dard un impulso a su negocio.

El/la postulante describe a grandes rasgos en que utilizara el aporte econémico y quedan dudas
del impulso que le daran a su negocio.

El/la postulante no describe en qué utilizara el aporte econémico y no justifica el impulso que le
dara a su negocio.




